Internationaler Sales Manager m/w

Sie lassen sich von der Idee begeistern, in einem dynamischen, mittelstandischen
Unternehmen Zukunft mitgestalten zu konnen. Kurze Wege und eine Kultur der
Zielvereinbarung kombiniert mit der dazu gehérenden Verantwortung sprechen Sie an.

Der Kunde ist Konig und dies in unterschiedlichen européischen sowie aul3er-européischen
Landern. Das bedeutet, trotz andersartiger Kulturen zu Uberzeugen, Kunden bereits im
Vorprojekt-Stadium zu beraten und den Prozess bis zur Unterschrift professionell zu
begleiten. Marktanalysen sowie das sich daraus ableitende Erarbeiten von Strategien
versteht unser Auftraggeber als das Navigationssystem dieser Position. Ubrigens unser
Kunde hat seinen Hauptsitz zentral in Hamburg.

Ihr Studium hat lhnen den notwendigen theoretischen Background aus der Elektro- oder
Nachrichtentechnik vermittelt, um sich mit den hoch-technisierten Sytemen unseres Kunden
vertraut zu machen. lhr Personlichkeitsbild entspricht dem eines Vertrieblers, dem es Spald
macht, erklarungsbedurftige high-tech Produkte zu reprasentieren und zu vermarkten. Dass
Sie in dem beschriebenen Umfeld die englische Sprache perfekt beherrschen, setzen wir
voraus.
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