UG ] ( Nicht jeder
cEEEa Kundentermin ist ein
gesp J L Abschlusstermin
.
Angebots-
m erstellung Bestands-
Akquise — pflege
Marktanalyse Bedarfs- Anbieter-
e - vergleiche
bildung
Risiko- Schaden- Abwagen diverser
analyse bearbeitung Lebensszenarien

Sondieren
Beratungs-
dokumentation bestehender
Versicherungen




